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Brian’

Tgriki

Jistnieje tyle sposobow na samodzielne dojscie do miliona, ze jest prawie niemozliwe,
by nie osiagnaé tego celu, jesli myslisz o nim naprawde powaznie”

Czy stac Cie na to, by nie zarabia¢ wiecej?

Zadna inna ksiazka nie zawiera tylu wyjatkowych i btyskotliwych porad na temat
technik skutecznej sprzedazy, ile znajdziesz w tej esencji ztotych mysli samego Briana
Tracy’ego. Z poczatku poczujesz sie zaszokowany tym, jak proste moze by¢ zdobycie
wymarzonych wyzyn sukcesu. P6zniej doznasz mrowiacej ekscytacii i palacej potrzeby
dziatania. Zaczniesz szczerze cieszyé sie z mozliwosci sprzedawania produktow, ustug,
wtasnych idei i swojego czasu. Z kazda przeczytana strong bedziesz wzbogacac sie nie
tylko materialnie, ale i zdobedziesz emocjonalna potege.

 Ztote mysli odmieniajace kazdy dzien.
¢ Orzezwiajace krople natchnienia.

e Zastrzyki sity i zapatu.

* Mata ksiazka o wielkiej motywaciji.
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Cajniki doskonalef sprzedazy

Nasladuj najskuteczniejszych ludzi z Twojej branzy.
Réb to co oni.

2
Mysl pozytywnie, badz radosny i koncentruj si¢
na wyznaczonych celach. Na skuteczng sprzedaz
skfada si¢ 80 procent nastawienia
i 20 procent mozliwosci.

2
W kazdej relacji sprzedazowej staraj si¢ faczy¢
cechy wspoétodczuwania i ambigji.
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Jesli warto zaryzykowaé dla sukcesu, warto réowniez
zaryzykowac¢ porazke. Nie boj sie sprobowac.
2

Postaraj sie 0 ,,skuteczng przewage” w sprzedazy.
Niewielkie roznice w dziataniach moga przefozy¢ si¢
na ogromna roznice w osigganych wynikach.

2

Dobrze strzez swoich mysli — ich jakos¢
przekfada sie na jakos¢ Twojego zycia.
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Nieustannie mysl o sobie, jakby$ w swojej branzy
nalezat do grupy najlepiej zarabiajacych osob.
Jak bys si¢ wtedy zachowywat,

w jaki sposdb bys mowit i myslaf?

2
Zawsze badzZ optymista — dostrzegaj
we wszystkim pozytywy.

2
Przy kazdej prébie zawarcia transakcji dziafaj $miato,
a niewidoczne sity przyjda Ci z pomoca.
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Pomysl o kwocie, jaka chciatby$s w tym roku zarobic,
a nastepnie wyobraz sobie, ze Ci sie to udato.

2

Nieustannie staraj si¢ poprawia¢ osiggane wyniki
— probuj i ucz si¢ ciggle nowych rzeczy.

2

Pomysl, zanim co$ zrobisz, a nastepnie dziataj
w sposob zdecydowany. Los sprzyja odwaznym!
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Opracuj precyzyjny plan sukcesu w sprzedazy,
ktory obejmie wszystkie aspekty Twojej dziatalnosci.
2
Nie pozwdl, aby powstrzymywat Cig strach
przed odmowa. Pamietaj, ze odmowa
nigdy nie ma charakteru osobistego.

2
Obracaj sie w kregu ludzi odnoszacych sukcesy.
Spotykaj si¢ z najlepszymi sprzedawcami w branzy
i unikaj innych.
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Naucz si¢ wiecej stuchaé, niz méwié, kiedy klient moéwi.
2

WezZ petng odpowiedzialnos¢ za to,
kim jeste$ oraz kim bedziesz w przysztosci.
Jestes w koncu odpowiedzialnym czfowiekiem.

2

Zachowuj sie bardziej jak konsultant,
a mniej jak sprzedawca. Jesli przekonasz o tym siebie,
przekonasz rowniez swojego klienta.
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Do kazdego klienta podchod? z oferta pomocy
w rozwigzaniu problemu lub osiggnigciu celu,
a nie z oferta sprzedazy produktu lub ustugi.

2

Sprébuj znaleZ¢ sie w gronie 20 procent sprzedawcow,
ktérzy sprzedaja 80 procent produktow.

2

Zapoznaj sie z kazdym szczegdtem swojej oferty
oraz oferty konkurentow.
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Zawsze bad? przyjazny, cierpliwy i uprzejmy
— niewazne, jak bardzo jeste$ zabiegany.

2

Cokolwiek pozwolito Ci uzyska¢ obecna pozycje,
pozwoli Ci j réwniez utrzymac.

2

Naucz sie korzystac z telefonu w sposéb umiejetny
i profesjonalny — to w koncu narzedzie biznesowe.

10
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Postrzegaj swoja osobe w kategoriach
zasobu wlasnego oraz oferowanego klientom
— doradcy, mentora, przyjaciela.

2

Planuj swoja prace i pracuj nad realizacja
swoich planéw. Z wyprzedzeniem okresl sposaéb,
ktory pozwoli Ci sie przemiesci¢ z punktu,

w ktdrym jeste$ dzisiaj, do punktu docelowego.
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