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How to Seduce and Persuade
Customers with Only Your Words
Format: A5, stron: 368

Pisa¢ - jak to tatwo powiedziec...

o Tworz teksty estetyczne i niewiarygodnie skuteczne!
* Dowiedz sie, jak dzieki Twoim stowom znalez¢ sie w umystach Twoich odbiorcow!
 Pisz i urzekaj, urzekaj i przekonuj, przekonuj i zdobywaj serce klienta!

Hipnoza jest stanem umystu, ktéry osiagasz w normalnych warunkach spontanicznie
i stosunkowo czesto, nawet nie zdajac sobie z tego sprawy.

Badz nie tylko copywriterem - zostan superwriterem!

Sa piekne, tajemnicze, zupetnie inne od tych, ktére znates wczesniej. Niepostrzezenie
rzucaja na Ciebie urok, sacza sie do serca i umystu, na state znajduja miejsce w Twojej
pamieci. Czujesz, ze nie mozesz bez nich zy¢, chcesz ich ciagle wiecej i nic innego nie
jest w stanie zawtadnaé Twoja uwaga. SLOWA. Umiejetnie uzyte maja niesamowitg moc.

Zapewne nie raz spotkate$ sie w praktyce z hipnotycznym pisarstwem. Cofnij sie
myslami do czaséw, kiedy ostatni raz byte$ zafascynowany jaka$ ksiazka czy innym
tekstem. Czy zdarzyto Ci sie wtedy straci¢ poczucie czasu? Moze ktos Cie wotat, a Ty
nie styszate$? Czy czytany tekst tak Cie wciagnat, ze w danym momencie nic wiecej sie
dla Ciebie nie liczyto? William Shakespeare, Agatha Christie, Stephan King, John
Keppling - ich dzieta angazuja wszystkie Twoje zmysty i wciggaja do opisanego Swiata.

Jesli marzysz o byciu charyzmatycznym copywriterem, marketingowcem,
powiesciopisarzem, dziennikarzem, autorem newsletteréw, tworca stron internetowych
a nawet blogerem, czy nie powiniene$ tworzy¢ tekstow, ktére zdobywaja i utrzymuja
zainteresowanie czytelnika? Tekstow, ktdre nie pozwalaja oderwac¢ wzroku od czytanej
strony. Tekstow na tyle efektownych, zwigztych i klarownych, ze czytelnik nie moze
oprzec¢ sie pragnieniu przeczytania catosci. Tekstow hipnotyzujacych.
Rozpocznij kurs pisarstwa Joe Vitalego:

 zasady sprawdzajace sie w komponowaniu listow, tekstow reklamowych,

raportow i ksiazek;
* wywotywanie za pomoca tekstéw okreslonych zachowan czytelnika;
* samodzielne odnajdywanie wtasnego stylu.

S Boness
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MOJ SEKRET
DOTYCZACY PISANIA
HIPNOTYCZNEGO

Wyobraz’ sobie, ze ktos wrecza Ci wiadomos¢ o nastepujacej
tredci: »Riguardo a gli dice il mio segreto di dollaro di milione per
scrivere di copia di vendite. Questo ¢ qualcosa non ho mai detto nessuno
astro nel mondo intero. Li dird giustamente adesso, se lei promette a tiene
quest’un segreto. Stato d’accordo?”.

Prawdopodobnie nie zainteresowataby Ci¢ zbytnio, mam racje?
Wyglada bowiem dziwnie. Niezrozumiale. Zapewne pomyslatbys, ze
napisano jag w obcym jezyku. Jesli jednak nie znatbys wloskiego,
moglibys co najwyzej domyslac si¢ jezyka wiadomosci i jej tresci.

Co wiec bys zrobil? Oczywiscie chcialbys ja przettumaczyc.

Jak? Chociazby korzystajac z serwisu internetowego pozwalajg-
cego na ttumaczenie tekstow. Po wprowadzeniu powyzszego tekstu
szybko przekonatbys sie, ze oznacza on ni mniej, ni wiecej, tylko:
»Zamierzam przekaza¢ Ci moj wart miliony dolaréw sekret, jak two-
rzy¢ oferty sprzedazowe. Nigdy wczesniej nie przekazatem go nikomu.
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Zdradze go Tobie wlasnie teraz, jesli tylko obiecasz, ze zachowasz go
w tajemnicy. Zgoda?”.

O! Teraz wiadomos$¢ ta ma sens. Juz wiesz, Co 0znaczajg poszcze-
golne stowa, 1 mozesz na nig odpowiedzie¢. Pozytywnie lub negatyw-
nie. Nie ma to w tej chwili znaczenia. Wazne, ze teraz zrozumiales
przestanie tekstu. Mozesz sie odprezy¢, odetchngé giebiej, usmiech-
nac sie. O, tak...

Zapytasz jednak pewnie, co cala ta zabawa z ttumaczeniem ma
wspodlnego ze sposobem tworzenia hipnotycznych ofert sprzedazo-
wych, reklam czy notatek prasowych.

Moéwigc krotko, thumaczenie jest dokladnie tym, co tak naprawde
staram si¢ robié, tworzac teksty sprzedazowe. Kiedy otrzymuj¢ pod-
recznik uzytkownika nowego programu komputerowego wraz z pros-
ba o przygotowanie oferty sprzedazowej dla tego programu, w rze-
czywistosci jedyne, co robie, to dokonuje przektadu informacji
zawartej w podreczniku.

Innymi stowy, robi¢ doktadnie to samo, co elektroniczny ttumacz
zamieszczony na stronie internetowej. Pozyskuje informacje o moz-
liwosciach wprowadzanego na rynek produktu (z podrecznika uzyt-
kownika) i1 przektadam je tak, by wyrazi¢ je w kategoriach korzysci,
jakie Ty — jako potencjalny uzytkownik programu — mogibys
odnies¢ po jego nabyciu. Podobnie jak teksty w jezyku wioskim
przeznaczone sa dla osob wladajgcych tym jezykiem, tak podreczniki
uzytkownika przeznaczone sg z reguly dla osob z zacieciem tech-
nicznym. W kazdym razie, aby zdoby¢ zainteresowanie czytelnika
1 uczyni¢ pewne rzeczy zrozumialymi dla niego, nalezy dokona¢ ttu-
maczenia. Bez tego niewiele osob zainteresowaloby si¢ na serio
nowym produktem.

Podam teraz przyklad, zebys jeszcze lepiej zrozumial, co mam
na mysli.



Moy sekret dotyczqcy pisania hipnotycznego

Nie tak dawno powierzono mi zadanie zredagowania pewnej
broszury. Klient wreczyt mi jej szkic, ktory na pierwszy rzut
oka wygladat catkiem dobrze. Byly tam m.in. pytania w ro-
dzaju: ,Kiedy po raz ostatni czutes si¢ dobrze?”. C6z —
pomyslalem sobie — brzmi to catkiem niezle; moze zadzia-
ta¢. Mimo wszystko znalaziem jednak sposob na wyrazenie
tego w nieco innej formie: bardziej konkretnej, zrozumiatej
1 0 znacznie wyrazniejszym zabarwieniu emocjonalnym.
Dokonatem tego przez zmiane¢ jednego stowa. Napisatem:
»Kiedy po raz ostatni czules$ si¢ fantastycznie?”.

Moja wersja zdania przekazuje wiecej tresci. Roznica jest zna-
czgca, podobna do tej, jaka ro6zni tekst wypowiadany po wlosku przez
osobe niewtadajacg tym jezykiem oraz rodowitego Wiocha. Jak to ujat
Mark Twain, mozna jg poréwnac do réznicy miedzy biyskawicg (ang.
lightning) 1 robaczkiem $wietojanskim (ang. lightning bug).

Jesli ten przyktad wydaje Ci sie zbyt prosty, czytaj dalej.

W dalszej czesci broszury klient chcial wyjasnié, na czym
polega ttumienie emocji oraz jak bardzo negatywny wplyw
moze ono mie¢ na nasze zdrowie. Wykorzystane do opisu
stowa byty catkiem dobre... Podobnie jak dobre dla Wtocha
sg stowa z jezyka wioskiego. Nie przekazywaly one jednak
komunikatu, ktory bylby zrozumiaty przez wigkszos¢ ludzi.
Dlatego wiasnie zaproponowalem w zamian nast¢pujacy tekst:
» [tumienie emocji jest jak konstruowanie bomby. Ukrywa-
jac emocje, grzebiesz je zywcem”.

Widzisz réznice? Podobnie postepuje z kazdym tekstem, nad kto-
rym przychodzi mi pracowac. Biore material wyjsciowy i dokonuje
jego przekiadu, tak aby uzyskac okreslone korzysci, stosujac zrozu-
mialy jezyk 1 odwotujac si¢ do najwazniejszych emocji. Zapewne
zgodzisz si¢ ze mng, ze przypomina to ttumaczenie tekstow z obcego
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jezyka. I podobnie jak przy nauce nowego jezyka, aby posigs$é te
umiejetnosé, trzeba poswieci¢ sporo czasu.

Biore tekst zrodtowy, uaktywniam odpowiednig cze$¢ mojego
mozgu odpowiedzialng za umiejetnos¢ copywritingu i1 przekladam
stowa lezace przede mng na stowa, ktore Ty bedziesz w stanie zro-
zumiec.

Podobnie postepuje w przypadku notek prasowych. Niespetna
miesigc temu zostalem poproszony o przygotowanie takiej notki na
temat pewnej ksigzki (napisanej przez kobiete). Mogtem stworzy¢
nagiowek w rodzaju: ,Nowa ksigzka wyjasniajaca, jak poprawic spo-
s6b komunikacji”, czyli mowigcy wprost, o czym tak naprawde jest
ta ksigzka. Byloby to jednak co$ w rodzaju komunikatu w jezyku
wloskim. Nagtowek ten nie odwoluje si¢ do emocji. Nie zawiera tresci,
jaka wiekszos¢ redaktorow gazet chciataby ustyszec.

Dlatego przeprowadzilem szczegdltowe badania i zebratem dodat-
kowe informacje o autorce ksigzki. Nastepnie zmienilem tres¢ na-
glowka na nastepujaca: »Doradczyni Pentagonu podpowiada, jak
osiggnac sukces”. Ta wersja jest daleko bardziej intrygujaca. Wszyst-
ko, co potem zrobitem, to przetozylem tres¢ ksigzki na krotka notke.
Przetozylem ja z jezyka autorki na jezyk czytelnika. A z jezyka czy-
telnika przetozytem ja na emocje. Wykorzystatem przy tym potege
pewnych stow.

Jaka jest tajemnica bycia dobrym ,ttumaczem tekstow”?

By udzieli¢ odpowiedzi na to pytanie, mogibym przytoczy¢ odpo-
wiedni fragment z jednej z licznych ksigzek poswigeconych marke-
tingowi. Postuze sie jednak starg ksigzka z 1965 r., ktérg dopiero co
odebratem z poczty. Jej autorem jest Robert Conklin, a tytul brzmi:
The Power of a Magnetic Personality. Autor pisze: ,Mowigc wprost,
znaczy to mniej wigcej tyle: za kazdym razem gdy stwierdzisz jakis
fakt, opisz, jakie korzysci moze on przynies¢ osobie trzeciej”.

Zatem masz odpowiedZ na powyzsze pytanie. Mozna jg wyrazi¢
stowami, ktorymi postuguje si¢ od wielu lat: ,Wyzbadz sie swojego
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»ja« 1 Wczuj si¢ W »ja« swojego czytelnika”. Przetdz to, co chcesz
powiedzieé, na proste stowa 1 koncepcje, ktore beda zrozumiate
dla odbiorcow Twoich tekstow.

Mam nadzieje, ze 1 mnie udalo si¢ tego dokona¢ w tym krotkim
rozdziale. Zaczalem od opisu sposobu, w jaki tworze wiasne teksty
sprzedazowe. Nie chcialem jednak powiedzie¢, ze przekladam
wszystkie stowa na teksty sprzedazowe, co mogies$ tak wiasnie zro-
zumie¢. Chcialem za to opisac i zilustrowac przykiadami, co tak
naprawde robie w trakcie tworzenia tekstow. Tak, bys naprawde mogt
to pojacé. W petni!

wAdesso che lei sa 1l mio segreto, va avanti e trauduce le sue lettere di
vendite, ladvertisements, e le liberazioni di notizie nell’ones che fara let
millioni det dollari. Piacere!”.

Przektad: ,Teraz, gdy poznale$ juz moj sekret, idZz do przodu
i dokonaj wlasnych przekladéw ofert sprzedazowych, reklam czy
notek prasowych na takie, ktore przyniosg Ci miliony. Dobre;j

',!

zabawy
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